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Lire les archives des 
IMMO-SUCCÈS DU 

MOIS  
 

Trucs et astuces: 
« C’est le 

facteur émotionnel qui 
fait acheter »  

 
Votre affirmation 

IMMO-SUCCÈS du 
mois : 

«J’aime suscite le désir 
de faire affaire avec 

moi!» 
 

Un IMMO-SUCCÈS  
chez-vous? 

Notre nouvelle 
conférence : 

 
« Êtes-vous votre 

pire client? » 
 

Conférence d’environ 
60 minutes qui peut être 

donnée dans votre 
région ou à votre 
bureau. Pour plus 
d’informations, 
consultez le site 

www.immo-succes.com  
sous l’onglet 

conférences ou 
communiquez avec 

nous au 450-661-3480 
 

La citation IMMO-
SUCCÈS: 

«C’est l’aspect 
extraordinaire de 
cette profession, celle 
qui nous donne la 
chance d’observer 
des gens tomber en 
amour… avec des 
propriétés!» Agent 
Immobilier; De la réalité 
aux rêves. Tome II p.67 
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Le IMMO-SUCCÈS du mois de Octobre 2009 
À lire ce mois-ci : Connaissez-vous le BDE?                
Sans oublier : La réponse  Immo-Succès du mois!  
Nouveautés du mois: Le Congrès IMMO-SUCCÈS arrive très bientôt!  
Bonne lecture! 

__________________________________________________________________________________________________ 

Connaissez-vous le BDE? 
En vente immobilière, comme dans toutes autres professions, il y a des techniques 
incontournables. 
Le BDE (besoin, désir, émotion) en est une que nous devons exploiter souvent en tant 
que vendeurs! À vrai dire, la technique découle de l’ABCDE des étapes d’achat de 
services ou de produits: 
A : Achat  
B : Besoins 
C : Comptant 
D : Désire 
E : Émotion 
 
Ces 5 critères doivent être présents pour obtenir une vente avec un client potentiel. 
Ces derniers veulent Acheter selon leurs Besoins, avec du Comptant, ce qu’il Désire 
avec Émotion. 
Ainsi, pour s’assurer d’avoir une entente, il faut travailler avec des gens qui: 

- veulent acheter. 
- ont des besoins clairs, compris et entendus. 
- ont les moyens d’acheter et sont préqualifiés. 
- vont baser leur décision sur leurs désirs 
- et vont acheter en écoutant leurs émotions! 

 
En démarche d’inscription, la technique du BDE est normalement suffisante. En effet, 
les prospects ne veulent que très rarement acheter ou utiliser nos services dès le 
départ. Il faut donc tout de suite sauter à l’étape des besoins. Ensuite, l’étape du 
comptant ne s’applique pas, puisque le gain d’argent viendra de lui-même après la 
vente de la propriété.  
Pour convaincre notre client vendeur, il ne reste donc que de reconnaître et de 
comprendre ses besoins, afin d’y répondre, et de susciter son désir de faire affaires 
avec nous. Pour clore la négociation et signer un contrat avec le client, il ne reste plus 
qu’à susciter une émotion positive chez lui (ex : le sentiment de satisfaction parce 
qu’il a la conviction qu’il a choisit le bon agent pour ses besoins). 
Bonne chance! 
Surveillez la sortie prochaine de mon nouveau CD : Lancez votre Immo-Succès où 
j’explique en détails la technique BDE pendant 30 minutes en compagnie d’agents et 
de courtiers performants! 
 
Je vous souhaite de prendre la route du succès et de ne jamais oublier que 
vous êtes d’excellents courtiers et agents.  Vous êtes intègres et motivés.  Ne 
laissez personne croire le contraire, surtout pas vous. 
Bon IMMO-SUCCÈS !  Sylvia 
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Avez-vous votre 
copie? 

 
 

Achetez la méthode 
IMMO-SUCCÈSMC  

au complet  
(Inclut les 2 volumes et 
Le Coffre à Outils de la 

méthode IMMO-
SUCCÈS, le CD ¨Les 

Affirmations¨ + 3 
PRIMES!) 

Seulement 155$ CAD* 
Pour plus 

d’informations, 
consultez notre site sous 

l’onglet boutique. 
*Taxes et frais de livraison 

en sus.  Cartes de crédit 
acceptées.  Délai de 

livraison de 3 à 6 jours. 
 

Ouf ! 
Vous manquez de 
motivation? 
Vous ne savez plus 
où mettre vos 
énergies? 
Vous voulez 
connaître les trucs 
des gagnants? 
Vous voulez obtenir 
un IMMO-SUCCÈS? 
Besoin de motivation 
et de Coaching. 
Informez-vous : 
450-661-3480 
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Les nouveautés IMMO-SUCCÈS du mois ! 
Prochain Congrès IMMO-SUCCÈS  599$ avant le 15 octobre 09! 
Suite au succès du premier et surtout pour répondre à la demande de tous, le 
prochain congrès Immo-Succès aura lieu au Palace à Laval le 11 et 12 novembre 
2009. Venez-vous ressourcer et côtoyer les meilleurs agents et courtiers du Canada!  
Imprimez le formulaire d'inscription en PDF 
 
Des nouvelles de Sylvia! 
Surveillez le lancement de mon eBook sur les affirmations pour As vendeur!  
 
Vous voulez me suivre sur des sites de réseautage? (Bilingue) 
Linkedin:    http://www.linkedin.com/in/immosucces 
TWITTER:   http://twitter.com/SylviaPerreault 
MyPlaxo:    http://SylviaPerreault.myplaxo.com 
MySpace:   http://www.myspace.com/sylviacmoi 
Youtube:    http://www.youtube.com/immosucces 
Facebook:  http://profile.to/sylviaperreault 
Groupe Immo-Succès/Realty Success sur FaceBook : http://tinyurl.com/not3dv 
Blogs  
ACTIVERAIN: http://therealtyrealityblog.com (en anglais) 
Localism: http://localism.com/neighbor/sylviaperreault (en anglais) 

Bravo! Déjà plus de 160 agents et courtiers ont joint http://tinyurl.com/not3dv 

Invitez vos amis intéressés et fiers de vos succès et de votre fierté d’être agent! 
Partageons notre IMMO-SUCCÈS! 

_________________________________________________________________________________________ 
 

Vous n’aimez pas lire?      
Maintenant disponible : CD ou MP3 à écouter! NOS TÉLÉ-SÉMINAIRES IMMO-
SUCCÈS:   

1. "Les affirmations IMMO-SUCCÈS!"  
2. "Planifiez votre année avec un Immo-Succès "  
3. "Comment obtenir l’inscription à tous coups" 
4. "Comment convaincre et vendre!" 
5. "Développez une stratégie gagnante dans un marché difficile" 

 COÛT: 19.95$ en version mp3 / 29.95$ en version CD (incluant les frais de livraison et les taxes 
applicables au Québec)    
Achetez ici : Boutique IMM0-SUCCES.  

 
  Bientôt : Lancez votre IMMO-SUCCES, série de huit formations en ligne de 30 
minutes! 

_____________________________________________________________________________________ 

Réponses  Immo-Succès! 
Objections 

¨ Réponse ¨ 
Fermez la discussion et 

faites signer. 

 
Je connais ça 
autant qu’un 

agent! 
Je sais faire de 

la vente. 

 Oui, c’est vrai! Les informations pour vous 
aider à vendre votre maison sont même 

disponibles sur Internet. Mais ce qui vous 
manque lorsque vous êtes dans une position 

de vendre par vous-même : c’est l’expérience, 
le vécu, les nouvelles techniques de vente, les 

bons arguments, les formulaires, 
l’impartialité, la neutralité, les ressources, les 

outils et surtout, un intermédiaire! Voilà 
pourquoi je suis ici! 

 
N'est-ce pas ce que vous désirez? 

 

Tout ce qu’il nous reste à 
faire est de signer le 
contrat maintenant, afin 
que je puisse vous aider à 
obtenir ce que vous désirez.  
Ne serait-ce pas génial?   
Signez le contrat avec moi! 

   

Vous avez des questions, témoignages ou vous désirez plus d’informations, écrivez-moi au : info@immo-succes.com 
En tant qu’abonné à l’IMMO-SUCCÈS du mois, vous avez le privilège de recevoir ce courriel. Si vous ne désirez plus recevoir 
de courriels vous pouvez annuler votre inscription. Répondre à ce courriel en indiquant dans la boîte objet : « SVP 
Désabonner ». 
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