
 

 

 

 ÉDITION 1, NUMÉRO 8 
SI VOUS AVEZ DE LA DIFFICULTÉ À LIRE CE MESSAGE, CLIQUEZ ICI.. 

Le IMMO-SUCCÈS du mois de juin 2008 
A lire ce mois-ci :   
• L’article du mois : Ça sent les vacances bien méritée ! 

• Le Coaching IMMO-SUCCÈS 
• Prochain événement à venir : Tournée de promotion IMMO-SUCCÈS dans le bas du 

fleuve à ne pas manquer! 
• A surveiller sur notre site : Nous annoncerons bientôt les dates du Séminaires annuel 

IMMO-SUCCÈS ! 
• Vous nous avez manqué avec Annie Le soir à Rock Détente ?  Écoutez-nous en archive sur 

leur site web ! 

• Les Réponses  Immo-Succès ! 
_________________________________________________ 

 Ça sent les vacances bien méritée ! 
 

Voici l’été et le moment idéal pour faire le point sur les derniers six mois.  Vous avez 
recueillie finalement le fruit de votre labeur printanier et vous avez sagement remboursé votre 
marge de crédit, vos soldes de cartes de crédits, payer vos impôts et sur chacun de vos chèques 
reçus mis un pourcentage de coté pour votre réserve de l’an prochain. Vous en reste-t-il pour vos 
vacances ?     Je l’espère pour vous ! 

 
Voici les questions à se poser pour faire le point: 
 
Vos résultats d’affaires, à date, sont-ils à la hauteur de vos attentes ? 
 

 

 
 

Achetez la méthode IMMO-
SUCCÈSMC  au complet ! 
(Inclut les 2 volumes et Le Coffre à 
Outils de la méthode IMMO-
SUCCÈS + 3 PRIMES!) 

Agent Immobilier, du rêve à la 
réalité. Tome I 
Agent Immobilier, de la réalité 
aux rêves. Tome II 
Les outils IMMO-SUCCÈS * 
+ EN PRIMES :             
L’aide-mémoire des questions 

  
(Format 8½  x 11) 

Le signet aide-mémoire des 

questions   
Avez-vous été en mesure de suivre votre plan d’affaire ? et 

Un coupon donnant droit à une 
consultation téléphonique de 45 
minutes gratuite avec l’auteure. 
Seulement 135,00$ CAD* 
Pour plus d’information, consultez 
le site www.immo-succes.com  
sous l’onglet boutique. 

*Taxes et frais de livraison en sus.  
Carte de crédit acceptée.  Délai de 
livraison de 1 à 2 semaines. 
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Était-il réaliste ? Doit-on le réajuster pour ne pas tomber dans le découragement ou encore 
grossir nos prévisions car elles sont déjà atteintes ?   

 
Y a-t-il des choses dans votre façon de faire qui pourraient être amélioré ?  
L’été est en effet le moment propice pour : 
 
Se reposer… et… 
 

o Remplacer et commander votre matériel de promotion, tel que les affiches et les ajouts sans 
oublier les accessoires pour que tout cela tienne ! 

 
o Commander et refaire vos cartes d’affaires avec une photo récente de vous en santé, reposer 

et bronzer ! 
 
o Planifier, rajeunir et commander votre matériel publicitaire tel que votre site internet, vos 

mailings et épreuves de publicités pour vos annonces ! 
 
o Engager, former ou remplacer votre personnel de soutien tel que l’adjointe ou les agents de 

votre équipe ! 
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Trucs et astuces: 

Faire le ménage de 
son bureau et de ses 
dossiers laisse de la 
place pour des 
nouveaux défis et… 
nouveaux clients ! 

 
La citation 
IMMO-SUCCÈS ! 

Être en vacances c'est 
n'avoir rien à faire et avoir 
toute la journée pour le 
fai ) re (Robert rben 1927-O

 
Affirmations 
IMMO-SUCCÈS ! 

Je mérite mes 
vacances ! 
Planifier me permet de 
contrôler !      J’aime 
planifier…Mes 
vacances ! 

Vous v n oulez obtenir u
IMMO-SUCCÈS vous 

aussi ? 

Ouf ! 
Vous manquez de 

motivation ? 
  

Vous ne savez plus où 
mettre vos énergies ? 

  
Vous voulez connaître 

les tru  des cs
gagnants? 

  
Vous voulez obtenir 

un IMMO-SUCCÈS ? 
 

Co -ngrès IMMO
SUCCÈS au 
Fairmont 

Tremblant ! 
4-5 re -6 N mbove

08 
Soyez-y ! 

 Seulement X99$*  
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o Mettre à jour votre base de données de clients, connaissances et partenaires d’affaires ! 
 
o Lire des livres de motivation (La méthode IMMO-SUCCÈS!) et suivre des formations 

d’appoint sur les sujets que vous désirez améliorer ! 
(Malheureusement, il y a peu de formation donnée en été lorsqu’on a enfin le temps de les 

suivre ! C’est pour cela que je vous encourage à penser au coaching ! 
En effet, celui-ci, adapté à vos besoins et horaires, peut rapidement répondre à vos besoins de 

formations et d’améliorations des techniques voulues. L’été est le moment propice pour 
débuter ! Voir la section Coaching sur notre site) 

 
Vous savez maintenant quoi faire entre les vacances !!! 
 
En plus de vos transactions estivales, faites votre liste de choses à faire et vivez la 

satisfaction de rayer au fur et à mesure vos accomplissements ! 
 
Vous aurez ainsi une longueur d’avance pour attaquer en force et en forme le marché 

d’automne ! 
 

          Je vous souhaite de prendre la route du succès et de ne jamais oublier que vous êtes 
d’excellents courtiers et agents.  Vous êtes intègres et motivés.  Ne laissez personne croire le 
contraire, surtout pas vous.   

Bonne continuité, passez une bel été et bon IMMO-SUCCÈS ! 
___________________________________________________________ 

Les nouveautés IMMO-SUCCÈS ! 

Le Coaching IMMO-SUCCÈS 
 
Plusieurs d’entrevous, après avoir gouté a votre session de coaching gratuite offerte avec l’achat 
de la méthode Immo-Succès, ont démontré un intérêt à propos du coaching personnalisé.  
Nous sommes maintenant en mesure de vous offrir un programme éprouvé et structuré en 
fonction de vos besoins et attentes selon la méthode IMMO-SUCCÈS.  
Pour plus d’information à ce sujet et pour s’inscrire à ce programme des agents à succès, voir 
sous l’onglet Coaching sur notre site et veuillez communiquer avec nous au 450-661-3480 ou 
nous écrire à info@immo-succes.com.  
  
Prochain événement à venir :  

14/07/2008 au 18/07/2008 

La tournée de promotion IMMO-SUCCES  dans le bas du fleuve !  Rivière du Loup, Rimouski, 
Matane, Gaspé, etc. 
Nous seront dans votre région à ce moment-là ! Pourquoi pas en profité pour nous recevoir dans 
vos bureaux? Agent Immobiliers et Courtiers seront visités par l’auteure et conférencière Sylvia 
Perreault. Au programme : Présentation de la méthode IMMO-SUCCÈS, séances de dédicaces et 
mini-conférence.  Pour plus d’information à ce sujet veuillez communiquer avec nous au 450-
661-3480 ou nous écrire à sylvia@immo-succes.com le plus tôt possible ! 

•  Séminaire IMMO-SUCCES !  2 jours de formations, de motivations et 
d’apprentissage des meilleures méthodes pour faire fructifier vos transactions ! 

A surveiller sur notre site : Nous annoncerons bientôt les dates du Séminaires annuel IMMO-
SUCCÈS !  Si vous désirez participer ou devenir partenaire de cet évènement veuillez 
communiquer avec nous au 450-661-3480 ou nous écrire à info@immo-succes.com le plus tôt 
possible ! 
 
RockDétente 107,3     Le 12 mai dernier, Sylvia perreault, auteure des volumes 
de la méthode IMMO-SUCCÈS était l'invitée de Annie Lessard à l'émission 
Annie Le Soir !   
Elles ont discuté du rôle d’un agent immobilier dans le cadre d’une transaction Immobilière.   
Et ont répondus aux questions des auditeurs. 
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Vous avez manqué cette émission ?  Il n’est pas trop tard ! 
Écoutez-la en baladodiffusion : en cliquant sur ce lien :  
 http://www.rockdetente.com/podcasting_xml/annie_le_soir.xml

Conférence ! 

 

Chambre immobilière de 

 
Pour : 

 2 r  jours intensifs pou
ap re prendre et augmenter vot

chiffre d’affaires ! 
Rencontrez des agents 
perfor ut le mants de to

Québec et apprenez avec 
l’auteure! 

 
Nouveau ! 

CONFÉRENCE 
C é ultivez la fiert
d’être un agent 

immobilier ! 
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 C  onférence d’environ
1h30 qui peut être 
donnée dans votre 
région ou à votre 

bureau.  Pour plus 
d’information, consultez 
l’onglet c encesonfér . 

 
Ouf ! 

 
Vous ma uez de nq

motivation ? 
  

Vous ne sa z plus où ve
mettre vos énergies ? 

  
Vous voulez connaître les 

trucs des gagnants? 
  

Vous voulez obtenir un 
IMMO-SUCCÈS ? 

 Vous avez besoin 
de Coaching ! 

  
Informez-vous 

 Coaching
 

Besoins de motivation? 
Surveillez nos formations  

IMMO-SUCCÈS 
dans votre région 

Événements
 

Beso t de in de motivation e
Coac ing? h

I  nformez-vous :
 

450-661-3480 
 

Plusieurs 
programmes 
abordables 

disponibles ! 
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l’Estrie,  

i de votre accueil si 
chaleureux ! 

lus, en suivant ce lien : 

Un gros merc

Vos témoignages peuvent être 

Conférences

Nous serons encore dans votre région bientôt ! 

Surveillez les prochain IMMO-SUCCÈS du mois pour en savoir plus ! 

Réponses  Immo-Succès du mois ! 
bjections 

 ¨ Réponse O

¨ 

Fermer la 
discussion et 
faites  signer. 

On pensait 
attendre après les 
vacances d’été 
pour mettre notr
propriété 

e 
sur le 

marché ! 

en 

t en 
vacance ! 

 

x 

 

e 

 

 

une si belle qualité d'acheteurs ! ☺ 

 

se 

 
 serait 

pas l’idéal ?  ☺  

  ☺☺☺☺ 

Signons le contrat 

 

Il se passe ri
l’été tout le 
monde son

Je peux très bien comprendre vos 
raisons de croire que ce n’est pas le 
bon moment… et je pense que vous 
réalisez aussi que les acheteurs eu
profitent souvent du temps libre 
qu'ils ont durant cette période de 
vacances pour effectuer un achat si
important et exigeant en terme de 
temps.  Beaucoup de transferts s
font l’été pour accommoder les 
familles avec enfants qui sont à
l’école à d’autres moments ?  
Mettons alors tout de suite en marché
votre propriété pour ne pas manquer 

Sentez-vous que je veux bien
vendre votre propriété?  ☺ 

Faites-moi confiance et 
c’est ici que vous devez 
signer le contrat (tendez-
lui le document avec votre 
crayon) Pour que je puis
vous aider à obtenir cet 
acheteur motivé que vous
voulez…  Cela ne

Vous avez des question nformations,  s, témoignages ou vous désirez plus d’i
écrivez-moi au : info@immo-succes.com 

En ta riel. 
S  
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n urt qu’abonné à l’IMMO-SUCCÈS du mois, vous avez le privilège de recevoir ce co
i vous ne désirez plus re annuler votre inscription. cevoir de courriel vous pouvez 
 Répondre à ce courriel en indiquant dans la boîte objet : « SVP Désabonner ». 

Téléphone 450-661-3480 
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