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EDITION 1, NUMERO 2
SI VOUS AVEZ DE LA DIFFICULTE A LIRE CE MESSAGE, CLIQUEZ ICI.

Truc et astuce:

« Assurez-vous de vous offrir
un vrai cadeau pour vous

durant le temps des fétes...

Achetez les trois volumes qui

vous donneront un IMMO-
SUCCES !

La citation IMMO-

SUCCES !

«Le taux de rétribution est
une décision d’affaires qui,
grace a vos compétences,
vous assure une rentabilité et
un profit qui vous permettra
d’atteindre vos réves avec un
sentiment de réussite et une
grande fierté!

Donc, non négociable.»

Affirmation IMMO-
SUCCES !

J’encourage et je partage,
c’est la richesse de mon
savoir et de mon expérience
que je laisse en héritage!
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Le IMMO-SUCCES de décembre 2007
A lire ce mois-ci !

L article du mois : Saviez-vous que:

HOUMERU
. Mes volumes IMMO-SUCCES !

o Les Réponses Immo-Succes !

(Voir les détails plus bas)

Saviez-vous que:
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Inquiétant ?

Premiérement, je crois sincérement que beaucoup de gens révent en
couleur lorsqu’ils décident de devenir agents immobiliers. Hé oui! Et
heureusement d’ailleurs, car il faut parfois &tre un peu fou pour se lancer
dans cette galere !

Mais tout de méme, si les agents, a la base, étaient mieux formés et
informés de leurs aventures en affaires, il y aurait moins d’agents décus et
négatifs envers notre profession. Moins d’incompétents en plus.

Je comprends qu’ils aient été mal préparés, qu’ils ont préféré réver
plutét que d’affronter la réalité. Manquer de ressources personnelles pour
persister est une autre chose.



http://www.immo-succes.com/decembre.htm
http://www.immo-succes.com/boutique.htm
http://www.immo-succes.com/boutique.htm
http://www.immo-succes.com/
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Achetez la méthode IMMO-
SUCCESM® au complet !
Suivre ce lien : Boutique

CONFERENCE

Cultivez la fierté d’étre
un agent immobilier !

Conférence d’environ 1h30
qui peut étre donnée dans

votre région ou a votre

Secrets du succes ?

Il est essentiel et primordial que I’agent idéal soit continuellement a
I’aff(t d’informations et des cours qui se donnent, afin de se tenir a la fine
pointe des nouveautés en informatique, en lois et en techniques de vente, et
cela, sans oublier sa connaissance du marché immobilier.

Ces informations et ces cours ne viendront pas a vous, vous devez les
trouver, vous y inscrire et lire, en plus, tout ce qui vous tombe sous la main !
Aucune formation continue n’est encore obligatoire au Québec. VVous en étes
responsable comme tout travailleur autonome.

Deux grandes qualités qui ressortent des agents performants sont qu’ils
suivent continuellement des cours de leur propre gré et qu’ils disposent d’une
portion importante de budgets et de temps pour la formation et le coaching. De
plus, en discutant avec eux, on se rend compte qu’ils ont tous abondamment
lu. lls sont en général tres autodidactes (qualité distinguable de notre
profession) et ils font des lectures sur des sujets tres varies, tels que la
croissance personnelle, les biographies, les techniques de vente et de

bureau. Pour plus
d’information, consultez le
site www.immo-
succes.com sous l'onglet
conférences ou
communiquer avec nous .

Ouf!
Vous manquez de motivation ?

Vous ne savez plus ou mettre
VoS énergies ?

Vous voulez connaitre les trucs
des gagnants?

Vous voulez obtenir un IMMO-
SUCCES ?
Vous avez besoin de
Coaching !

Informez-vous
Coaching
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marketing, la psychologie, la communication, I’informatique, etc....

Vous retrouverez tous ses sujets dans mes volumes !

Je vous souhaite une bonne semaine et un IMMO-SUCCES !

Réponses M Immo-Succeés du mois !

Objections

- Réponse

m--

Fermer la
discussion et
faites signer.

On pensait
engager la
compagnie
(une-telle)
et/ou nous
n‘avons jamais
entendu parler
de vous avant
ou de votre
compagnie.

© Je peux trés bien
comprendre vos doutes... et je
pense que vous réalisez qu'une
compagnie ne vend pas une
propriété... ce sont les
activités et le travail que je fais
comme votre agent qui font la
différence ...

Sentez-vous que je peux
vendre votre propriété?
©

C’est ici que vous
devez signer le
contrat (tendez-lui le
document avec votre
crayon) Pour que je
puisse vous aider a
obtenir ce que vous
voulez... Cela ne
serait pas I’idéal? ©

©O0OO

Signons le contrat...

Vous avez des questions, témoignages ou vous désirez plus d’'informations,

écrivez-moi au : info@immo-succes.com
En tant qu’abonné & I'IMMO-SUCCES du mois, vous avez le privilége de recevoir ce courriel.
Si vous ne désirez plus recevoir de courriel vous pouvez annuler votre inscription.
Répondre a ce courriel en indiquant dans la bofte objet : « SVP Désabonner ».
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