
Your Super Realty‐Success Business Plan! 
Year_______ 

Avera sationge Compen

____________$ 

Average price of sale 

 
_____________$ 

# Expired listings 
 

_________ 

# Cancelled 
Listings_______ 

# of listi entory 
at the end of the year 

ngs in inv

__________ 

# of sal s to be e
notarized next year 

 
__________(Carry over) 

# of days work/year 
_____ 

(___wk/__  days) 

# hours soliciting 
___ _ 

(____days x _____hrs) 
_

 

# of new contacts 
_______ 

(____wkX ____Contacts) # of listing appointments 
obtained______ 

/____wk 

# of new listings 
________ 

(_____(listing./wks worked) 

# sold listings 
 

_________(my listings.) 

# of n ales otarized s
 

______ ___ __

 

Total  $ co ected 
___________$ 

(_____Trans. x ____$ ) 

ll
(Minusmoney spent 
on business expenses)

(_________$)

Profit before tax

_______________$ 

 

# of reduced 
pric gse listin

______ 

# of s atorsales with collabor

 
_____(my buyers) 

 
 

Your soliciting: Turquoise. Your listings: White. Your Sales: Blue 
Your $$$ results: Red Your average: Pink Your inventory: Green 
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